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Mehr als 60 % der Online-Shopper zahlen verspatet. Dabei
spielen Zahlungsunwilligkeit und Betrug mittlerweile eine
genauso grof3e Rolle wie Zahlungsunfahigkeit.

prift in Sekunden-
schnelle die Bonitat eines Bestellers und erkennt
Fraud-Verhaltensweisen. Kommt es trotzdem zu
Zahlungsverzdgerungen, Gbernehmen wir fur Sie das
kaufmannische Mahnwesen im White-Label-Verfahren.

Und wenn Sie auf Nummer sicher gehen wollen,

erhalten Sie die solvendi 100 % Zahlungsgarantie.
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Kauf auf Rechnung ist des Deutschen liebste Zahlungs-
methode und sorgt fiir volle Warenkérbe in Threm

Onlineshop, aber garantiert noch lange keine Zahlung.

Wir kdnnen auch nicht garantieren, dass Ihre Kunden
zahlen, aber wir sind von unserer Risikoprifung so
sehr Uberzeugt, dass Sie bei ausbleibenden Zahlungen
Ihr Geld von uns bekommen.

Mit kénnen Sie
Ihren Kunden Kauf auf Rechnung anbieten — ohne Risiko

und zu Top-Konditionen!

So erhohen Sie Absdtze und Umsitze zugleich!
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Genau wie beim Modegeschmack unterscheiden sich
Konsumenten auch bei den Vorlieben der Zahlungs-
methoden. Deshalb sollte man gerade in diesem Bereich
nicht geizig sein, denn sie sind wichtige Garanten fur
hohe Conversion Rates oder im schlechten Fall fir hohe
Abbruchraten.

bietet Ihnen eine maximale

Auswahl an Zahlungsmethoden bei minimalem Aufwand.

Typgerecht, versteht sich!
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Der begutachtet die Merkmale
eines jeden Kunden, sein grundsatzliches Kaufverhalten im
Netz und in lhrem Shop. Damit liefern wir die Grundlage,
welche Zahlmethode Sie Ihrem Kunden anbieten kénnen!
Und das Ganze als White Label.

SchlieBlich méchten Sie sichergehen, dass lhre Kunden
zufrieden sind und Sie maglichst keine Forderungsausfalle
haben.

Eins ist in jedem Fall sicher:
Unser BoniCheck ist bezahlbar!
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WENIGER
KAUFABBRUCHE

Ihr Kunde hat die Customer Journey bis zur Kasse erfolgreich
mit dickem Warenkorb durchlaufen. Jetzt wére es doch
schade, wenn er den Kauf abbricht, weil er von Ihrem Shop
weggeleitet wird oder auf ein fremdes Konto zahlen soll.

Mit SOLVENDI WHITE LABEL bleiben lhre Kunden in Ihrem
Shop, und die Gelder gehen auf Ihr Konto ein.

Das schafft Vertrauen und steigert lhre Conversion Rate.
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13



HOCH
HINAUS

BEI NULL

FORDERUNGS-
AUSFALL

Schnelle und diskrete Risikoprifung, kundenerhaltendes
und reputationsschonendes Mahnwesen verbunden mit
der SOLVENDI 100 % ZAHLUNGSGARANTIE.

Damit machen Sie garantiert grof3e Spriinge und
sind mit Ihrem Shop optimal aufgestelit.
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Viel Information, wenig Uberblick. Das gilt sowohl fiir

die Handtaschen vieler Frauen als auch fir die meisten
Reportings.

Mit erhalten Sie eine perfekte
Entscheidungsgrundlage fir Ihr E-Business — tbersichtlich

und individuell.

Das werden Sie in jedem Fall gut finden.

17



SENSIBLES
VORGEHEN

BEDEUTET
ZUFRIEDENE
KUNDEN

Auch nach der SOLVENDI ZAHLUNGSGARANTIE
gehen die kundenoptimierten Finanzprozesse bei

uns weiter. SchlieBllich sollen aus Schuldnern wieder
Kunden werden.

lIhre Reputation ist uns wichtig. Deshalb sind

lhre Kunden bei uns in guten Handen.



BLACK &
WHITE

ABER NICHT
VON DER STANGE

Auch Ihre Kunden lassen sich nicht immer in Schubladen
stecken, sondern mussen individuell bewertet werden.
Denn ihr Verhalten beim Shoppen und vor allem ihre
Zahlungsmoral kann von Shop zu Shop variieren.

Die SOLVENDI BLACK AND WHITE LIST kategorisiert
lhre Kunden nach Ihren shopindividuellen Vorgaben.

Damit erhoht sich lhre Sicherheit und
auch die lhrer Kunden.
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Geschmadcker sind verschieden und das ist auch gut

so. Denn nur so ist das Bedurfnis nach immer neuen
Produkten stets gegeben. Gar nicht nach unserem
Geschmack ist hingegen, dass Kunden heute immer
mehr bestellen und wieder zurlckschicken.

Deshalb arbeiten wir tdglich daran, die
S0 zu optimieren, dass sie
Ihnen helfen, die Retourenquoten zu senken und

somit die Rentabilitat zu steigern.

Steigende Gewinne sind ganz nach unserem
Geschmack. Dass dieser nicht teuer sein muss,
stellen wir gerne unter Beweis.
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Der zu Top-Konditionen
minimiert Ihr Risiko und erhoht Ihre Liquiditat.

Auch ohne Risiko kann man viel Spa3 haben.
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Hohere Conversion Rates, niedrigere Marketing-
Kosten, sinkende Retourenquoten und am Ende
steigende Gewinne.

Unser oberstes Ziel ist es, mit den

lhren E-Commerce-
Erfolg zu steigern. Daflr bieten wir ein breites
Leistungsspektrum und einen hohen Innovations-
grad zu Konditionen, die sich sehen lassen kdnnen.

Was wir im Ubrigen auch gerne tun: uns bei lhnen
sehen lassen - Sie miissen uns nur einladen.

0541 50036 410
info@thefinancebrand.com
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Mehr Umsatzwachstum
Kein Risiko

Alles aus einer Hand
Top-Konditionen
Kundenfreundliche Prozesse

selvendi
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